
1- Je liste en vrac les idées qui me viennent pour aller à la 
rencontre de client chouchou

En Vrac « mes idées » Voici comment je pourrai 
l’approcher

Donc j’ai besoin de 
chercher / de savoir ou de 
mettre en place ...

Exemple :
1- Mon client joue au golf 4 fois 
par semaine

1- Au Pool House de son club

2-

3-

4-

1- Y-a-t-il des moments de 
réception / de regroupement ?  
Est-ce possible d’organiser une 
conf apéro d’1h  dans le restau-
rant du golf ?  
Mon action : j’appelle ou j eme 
rends sur place pour interroger 
le responsable, le restaurant et 
comprendre comment ça fonc-
tionne
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2- Je récolte mes informations 

Dans mon environnement 
Lieux ou partenaires

Ce que je pourrai proposer

1- 

2-

3-

4- 

1- 

2-

3-

4-
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2- Je récolte mes informations 

Sur le web :
Je liste les sites

 Je relève l’angle d’approche 
qui me plaît

Ce que je pourrai 
proposer

1- 

2-

3-

4- 

1-

2-

3-

4-

1- 

2-

3-

4-
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